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                                                                                      Tècniques de negociació

Mòdul 1. Conceptes essencials en la negociació 

Unitat 5. La negociació com a procés

2.4. Les relacions de poder


Analitza! Les bases de poder
Aquesta activitat és d'autoaprenentatge. L'objectiu és identificar els 7 tipus de poder amb situacions reals.

Analitza algunes situacions viscudes, respecte les diferents bases de poder utilitzades. Per fer-ho, pots utilitzar una taula similar a la que et presentem a continuació.

· A la primera columna, descriu algunes situacions en les quals vas exercir cada tipus de base de poder.

· A la segona columna, pensa en quines persones del teu entorn exerceixen habitualment cadascuna d’aquestes bases

	BASES DE PODER
	SITUACIONS
	PERSONES QUE L'EXERCEIXEN

	Coercitiu
	 
	 

	Recompensa
	 
	 

	Informació
	 
	 

	Legítim
	 
	 

	Expert
	 
	 

	Carismàtic
	 
	 

	Relació
	 
	 


